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Lancement par Ubifrance du 4ème French Tech Tour (Silicon Valley)

Le bureau UBIFRANCE (Mission Économique) de San Francisco organise, du 4 au 11 juin 2010, la 4ème édition du French Tech Tour. 

French Tech Tour : le principe

Cet événement, de plus en plus populaire, permettra à 15 startups françaises du secteur des TIC de s’immerger dans l’écosystème de la Silicon Valley (à travers coaching, workshops et networking). Les entreprises françaises rencontreront des partenaires/clients potentiels et se feront connaitre via des pitches auprès d’un large public américain. 

French Tech Tour : des partenaires prestigieux

Forts du succès des précédentes éditions, lors desquelles 170 rendez-vous d’affaires ont été organisés pour une quarantaine d’entrepreneurs français, UBIFRANCE suscite l’intérêt d’un nombre toujours plus important d’entreprises américaines. Cette année, 15 ont souhaité être partenaires : 

Adobe, Apple, AT&T, Cisco, eBay, Fujitsu, Google, Intel, Microsoft, Nokia, Qualcomm, Sony, Sprint, Symantec, Verizon.

French Tech Tour : la sélection
Les entreprises françaises ont jusqu’au lundi 1er mars pour soumettre leur dossier de candidature disponible sur le site du French Tech Tour : http://frenchtechtour.com. Ce sont ensuite nos 15 partenaires américains qui choisiront les heureux élus. Verdict le 15 avril 2010.

French Tech Tour : la qualité à un prix très abordable

L’inscription, qui ne coute que 200 euros, garantit à chaque startup candidate de se faire connaître auprès des équipes de business development des 15 entreprises américaines partenaires du French Tech Tour’10. Même si elle n’est pas sélectionnée pour participer au Tour, chaque startup candidate sera mise en relation avec les entreprises américaines qui auront exprimé un intérêt pour leur offre.

Pour 2800 euros de plus (voyage non inclus), les heureux élus viendront pendant 10 jours dans la Silicon Valley pour rencontrer les entreprises américaines qui les auront sélectionnés. Ils bénéficieront également d’une préparation personnalisée et pourront présenter leur offre via des pitches auprès d’un large public américain.

French Tech Tour : le programme

Jeudi 16 avril – Vendredi 4 juin                    Travail préparatoire depuis la France

Un travail de fond sera mené : analyse de la stratégie des entreprises françaises pour identifier la meilleure stratégie d’approche du marché US. L’accent sera également mis sur la forme : préparation à distance avec un consultant américain en communication pour se préparer au format américain (« speaking American »), et à ses codes.

Vendredi 4 juin              San Francisco - Journée de travail sur les présentations

Pitch & Presentation Coaching : intervention sur la journée d’un consultant américain qui retravaillera avec les entrepreneurs leurs présentations de la semaine
Lundi 7 juin              San Francisco - Workshops + Présentation devant un panel

Matin : Workshops très pratiques autour des questions suivantes :

· Comment construire sa stratégie de développement aux États-Unis ? 
· Obtenir un rendez-vous, savoir le mener, faire son suivi 
· Aspects juridiques du développement aux US 
· Protéger sa propriété intellectuelle 
· Gérer une levée de fonds 

Après-midi : Pitches devant un panel de VC, journalistes, serial entrepreneurs
Ces intervenants seront là pour donner leurs conseils et avis sur la présentation des entrepreneurs français afin de les préparer aux rendez-vous d’affaires des jours suivants.

Mardi 8 juin                                 Événement de networking + début des meetings

Un événement de networking américain de référence dans la Silicon Valley permettra aux entrepreneurs français de tester leur pitch et de se faire connaitre auprès d’un large public américain (investisseurs, business developers de grands comptes et gens de la presse). 
Les premiers rendez-vous entre entrepreneurs français et partenaires américains auront lieu et se prolongeront durant la semaine.
Mercredi 9 juin                                    Silicon Valley – France meets Silicon Valley
Organisé par Ubifrance en l’honneur du groupe des lauréats français, cet évènement permettra aux entrepreneurs de présenter leur offre à l’audience (environ 200 personnes). Le cocktail dinatoire qui suivra permettra d’autres rencontres individuelles.  
French Tech Tour : de nombreuses success stories 
Le French Tech Tour est un formidable tremplin vers le marché américain.
6 des 16 startups françaises retenues lors de l’édition 2009 se sont depuis implantées aux États-Unis !
La dernière en date, Calinda Software, a intégré le programme Microsoft BizSpark.
Mountain View, Jan 15th 2010 - Microsoft presented SharePoint 2010 last November. It is the latest version of the market leading SharePoint enterprise collaboration platform and it comes with many new and efficient development tools. SharePoint 2010 brings many improvements in the fields of usability (SilverLight integration, Office Ribbon interface), functionality (social networks, advanced search, knowledge classification) and performance.

To demonstrate the power of this new platform for the most innovative applications, Microsoft organizes during the week of January 25th on its Mountain View campus the SharePoint 2010 SocialFest. This event will gather 7 of the world's best start-ups in the field of Enterprise 2.0: Confer, Liaise, Leverage Software, Loqu8, Huddle.net, Calinda Software, and Cortex Intelligence.

These champions were selected by the enterprise software giant for their innovation track record and the very high potential of their solutions to impact the market and the daily work of Microsoft SharePoint customers and users. Gathered in a common location, they best developers will code night and day during the whole week to develop innovative features on top of SharePoint 2010 new capabilities. Be reassured, they will be provided with an unlimited supply of food, drinks, coffee and computing power.

At the end of the week, each start-up will demonstrate the results of this work in front of a tier-one group of Fortune 500 companies, investors and Enterprise 2.0 experts, including the bosses of Microsoft's SharePoint business unit!

Access MicrosoftStartupZone.com for how Microsoft supports entrepreneurs with software, support and visibility and to get more information about Microsoft Sharepoint SocialFest and Microsoft Bizspark.

En savoir plus : http://calindasoftware.com
French Tech Tour : ils en ont bénéficié les années précédentes 
Les participants au French Tech Tour’09

· 3DTV

· A VOLUTE

· ABPHONE

· AS AN ANGEL

· BINARYSEC

· CALINDA

· CODASYSTEM

· DIGITRAD

· GIGATRIBE

· ORCANTHUS

· PAYTAP

· PRIMVISION

· SMARTQUANTUM

· TAZTAG

· VISION SAS

· VITY TECHNOLOGY
Les participants au French Tech Tour’08

· TWINSOFT

· DELCREA

· NIT ACTION

· BOBEX

· EXAPROTECT

· STG INTERACTIVE

· MAEGLIN SOFTWARE

· MYERP

· NEWSCAPE

· TELLMEWHERE

· MOMINDUM

· SINEQUA

Les participants au French Tech Tour’07
· CONTACT OFFICE

· CRITEO

· DIGITRAD

· HYLIOSOFT

· IMINENT

· PEUPLADE

· SPLITGAMES

French Tech Tour : ils en ont dit
Édition 2009

 « Il faut faire le French Tech Tour pour comprendre comment les choses fonctionnent en Silicon Valley (rapidité, networking, pitch), être immergé pendant une semaine pour mettre en pratique. Cerise sur le gâteau : des rendez-vous avec des gens haut-placés dans des sociétés majeures. » - Tuyên Pham, CEO A-Volute

 « High quality meetings and a good exposure to the Valley ecosystem. » - Frédéric Levaux, CEO Codasystem

 « Ce French Tech Tour permet une compréhension accélérée du marché américain – Précieux ! » - Richard Tourer, CEO Binarysec

« Le French Tech Tour nous a permis de contacter des partenaires clé pour notre développement aux Etats-Unis. Nous avons de bonnes perspectives de pouvoir conclure des partenariats stratégiques dans la vallée. » - Frédéric Coste, VP Business Development Smart Quantum

« Cette manifestation offre une opportunité unique pour rencontrer des entreprises de la vallée au plus haut niveau. » - Raoul Parienti, CEO Vision SAS

 « Le French Tech Tour est une bonne entrée en matière pour comprendre le marché américain. Vous devez aussi être très préparé. » - Micha Bénoliel, CEO Digitrad

« Le French Tech Tour est une EXCELLENTE initiative » - Luc Devaux, CEO Orcanthus

« Le travail de l’équipe de la Mission économique apporte une valeur ajoutée remarquable. Etre reçu par des Business Developers des majors dans des conditions positives » - Jean-Marc Levy Dreyfus, CEO Paytap

« La partie formation est très utile pour atteindre un discours plus percutant et direct comme l’attendent les acteurs de la Silicon Valley. L’organisation des rendez-vous avec des acteurs majeurs, certainement complexe à mettre en place, est efficace. Enfin, ceci fournit l’opportunité d’organiser ses propres rendez-vous sur place en complément. » - Michel Delaux, COO TazTag

« Bonne raison d’aller dans la Valley. N’oubliez pas de diversifier les rencontres ! » - Alexandre Mermod, CEO Calinda Software

« Bon exercice – bons contacts » - Stéphane Herry, CEO Gigatribe
Couverture presse
Parmi les nombreux articles évoquant les startups françaises suite à leur participation au French Tech Tour, on peut citer :
· un article de Rafe Needleman sur Cnet : http://news.cnet.com/8301-19882_3-10266869-250.html
· un article dans la Tribune : http://www.latribune.fr/journal/edition-du-0807/business-industrie/pme/229586/3dtv-solutions-met-l-image-en-relief.html

Édition 2008

 « L’équipe a fait un travail inestimable. Il n’est absolument pas à la portée d’une startup d’obtenir autant de rendez-vous. C’est un apport fondamental pour notre société. » - Olivier Picciotto, Twinsoft
« C’est un événement extraordinaire pour se sortir du quotidien français et découvrir, les yeux grands ouverts, l’environnement et la culture business en Californie. Un nouveau regard sur son propre business pour définir des messages clairs, courts et hautement dynamisés… pour ne pas oublier que seule une compréhension rapide du futur acheteur de sa solution est la clé des affaires pour un développement commercial rapide et facile. Merci à l’équipe de la Mission Economique. » - Olivier Benoit, Delcrea 
«Le TechTour est un mini-MBA sur comment faire des affaires dans la Silicon Valley. C’est une combinaison  de transfert de connaissances, de networking et d’entretiens avec les top players de la Silicon Valley. » - Jean-Louis Van Marcke, Bobex
 « Straight forward!  Fonce ! Tu ne peux pas être déçu ! » - Jean-François Dechant, Exaprotect 
« L’offre de service d’Ubifrance est sans équivalant sur le critère qualité/coût. La rencontre d’autant de partenaires potentiels n’aurait pas été possible en un laps de temps si court : c’est-à-dire une semaine. Un sincère merci. » - François Nadal, MyERP.com 
« Une semaine absolument indispensable pour appréhender le marché américain. A faire vraiment pour économiser beaucoup de temps et très certainement d’argent. » - Gilles Barbier, TellMeWhere 
« Le French TechTour est un fantastique accélérateur de connaissance/croissance (positionnement, marchés, value proposition). Il permet de comprendre également l’écosystème de le Silicon Valley – Indispensable ! » - Laurent Perriault, Newscape Technology 
« Une semaine très riche en apprentissage, des rencontres qui devraient être fructueuses et sauront m’aider pour le futur. » - Xavier de Passemar, Momindum

À propos d’UBIFRANCE et des Missions Économiques :
UBIFRANCE, l'Agence française pour le développement international des entreprises, est un établissement public industriel et commercial placé sous la tutelle du ministre de l'Economie, de l'Industrie, de l'Emploi, du Secrétaire d'Etat chargé du Commerce extérieur et de la Direction Générale du Trésor et de la Politique Economique. UBIFRANCE est désormais doté de son propre réseau de collaborateurs, en France et dans le monde : 6 directions interrégionales UBIFRANCE, implantées en France, partenaires localement des Chambres de Commerce et d'Industrie, contribuent à mobiliser les entreprises à potentiel export. En 2010, 64 Missions économiques présentes dans 44 pays rejoindront UBIFRANCE, soit plus de 1200 collaborateurs multiculturels dédiés à l'accompagnement des PME à l'export. 
Plus d’infos : www.ubifrance.fr
French Tech Tour 2010 : du  4 au 11 juin 2010

Inscription jusqu’au 1er mars

Annonce des sélectionnés le 15 avril

Infos & Documents sur http://frenchtechtour.com
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